
Montag
17.5.2021

Der Trend Kompass Cloud

Dienstag
18.5.2021

The Big Picture:
Security in der Cloud

Mittwoch
19.5.2021

Security als  
Problemlöser

Donnerstag
20.5.2021

Komplettpaket: 
Cloud Security + XDR

Richtet sich an Channel Partner Security Partner Infrastuktur Partner  Channel Partner

9:15 - 10:00

Vertrieb

So gelingt die Migration in der Praxis:
Sicherheitsherausforderungen &  

Cloud Anforderungen

• Allgemeine Sicherheitsherausforderungen 
und spezielle Cloud-Anforderungen

• Use Case Cloud-Migration:  
Know-how & Inspiration für Ihre  
Kundenprojekte

Cloud Sicherheit als Schlüssel für den  
Projekterfolg

• Welche Ziele wollen Ihre Kunden in der 
Cloud erreichen? Cloud-Sicherheit als 
Schlüssel für den Projekterfolg

• Mehrwert für Partner: Sicherheit als 
Managed Service oder Bestandteil von 
Cloud-Projekten 

Dream Team für IT-Sicherheit  
in der Cloud

• Trend Micro Cloud One und Vision One: 
Das Dream-Team für umfassende  
IT-Sicherheit in der Cloud

10:30 - 11:30

Technik

LIVE Demo:  
Technische Lösungen für die  

Cloud-Migration

• Vorstellung der wichtigsten Security- 
Module und hybriden Lösungen

• Live: Inbetriebnahme, Agent Rollout, 
Automatisierung und Schatten-IT

Compliance & Operational Excellence: 
Clouds richtlinien-konform konfigurieren

• Konfigurationsrisiken in komplexen 
Cloud-Umgebungen aufzeigen & lösen

• Automatisierte Compliance mit Vor-
schriften und Best Practice Frameworks

• Mehrwerte & Compliance in der Cloud 
mit Cloud One und Cloud Conformity

Cloud One und Vision One:
Technische Mehrwerte, Installation &  

Einsatzszenarien

• Vorteile von XDR mit Deep Security  
und Cloud One

• Installation, Lizenzen, Konfiguration & 
Inbetriebnahme

• Vision One Oberfläche: Resultate, die 
Sie mit den Sensoren von Deep Security 
und Cloud One – Workload Security  
erzielen können.

14:00 – 15:20

Strategie

Cloud-Markt: Trend & Channel

• Vorstellung und Ziele unserer Channel-
Fokuswoche Cloud

• Wohin bewegt sich der Cloud-Markt und 
welche Trends sind entscheidend für 
den Channel?

Praktischer Mehrwert:  
Use Cases der Trend Micro Lösung

• Erprobte Lösungswege für Migration, 
Compliance, Cloud- und Software- 
Entwicklung

Erfolgstreiber Abrechnungsmodell

• Wie Channel-Partner mit dem  
innovativen Trend Micro Abrechnungs-
modell Umsätze generieren und  
Kunden gewinnen

Was bedeutet Zusammenarbeit  
mit Partnern für Trend Micro?

• Glaubwürdigkeit erzeugt Vertrauen

• Unser gemeinsamer Beitrag für die 
Transformation unserer Kunden?

• Weiterentwicklung vom Channel-  
zum Ökosystem-Partner

16:00 - 16:45
Strategie

Panel: 
Insights aus der Perspektive von  
Analysten, AWS und Trend Micro

• Welche strategischen Weichen sollten 
Channel-Partner jetzt stellen?

16:45 - 17:30 Get-together

Setzen Sie den Dialog mit den Experten 
der Fokus-Woche auch 1:1 fort und   
tauschen sich mit anderen Partnern und 
Trend Micro Kollegen aus.

Channel Fokuswoche

TIMETABLE

CLOUD. SICHER! ERFOLG. SICHER!
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